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EN TURISME, DER SKABER VARDI OG
OVERSKUD

Vivil fremme en turisme i balance. @konomisk. Socialt. Miljgmaessigt. Og hjaelpe
dig til at gge dit overskud i mgdet med gaesterne.

FIRE ARSTIDER VED VADEHAVSKYSTEN

Vi skal udvikle bredere skuldre i vores turisme. Flere gaester i ydersaesonerne. Flere
tilbud. Udbudt i enkle og kommmunikerbare koncepter.

EN STARK OG SYNLIG DESTINATION

N3&r destinationens fire steerke identiteter spiller sammen, rammer vi de attraktive
gaestersrejsemotiver rent. Det sikrer vi med ét steerkt brand.

GODT VARTSKAB - SOM EN DEL AF VORES
DNA

Nok er vi forskellige, os fra Vadehavskysten. Men én ting forener os: Vi har altid
mgdt verden med nysgerrighed. Godt vaertskab ligger i vores DNA.

AT SKABE FREMTIDEN VIA DATA OG
INDSIGT

Vi arbejder for at udvikle produkter, forretning, samarbejder og oplevelser. Alt
sammen baseret pad markedsindsigter og data om vores gaesters behov.

FLERE AMBASSAD@RER FOR
VADEHAVSKYSTEN

Turismens betydning for samfundet bliver stadig mere anerkendt pa alle niveauer.
Vi arbejder for at forankre dette synspunkt lokalt og nationalt









FORDELE VED
ET PARTNERSKAB

Uanset om du er en lille eller en stor virk-
somhed, vil du fa mange fordele ved at vaere
partner i Destination Vadehavskysten.

1.

2.
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Synlighed
Samarbejde
Udvikling
Videndeling
Adgang til data

Medlemskab

| foreningen
Destination
Vadehavskysten*

*Du kan blive medlem uden at blive
partner. Det koster 500 kr. + moms og

giver stemmeret til generalforsamlingen,

men det giver ikke adgang til partner-

fordelene.
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Vadehavskysten.dk, Vestkysten app og Visitdenmark.dk

Produktside pa www.vadehavskysten.dk, app'en Vestkysten og www.visitdenmark.dk. Siden
er ens pa de to domaener og app’en, og indeholder efter behov en kort beskrivelse, adresse
og gvrige kontaktoplysninger, link til egen hjemmeside, link til booking, oversigt over
faciliteter, kort og eventuelt ikoner for at fglge stedet pa sociale medier.

Placering pa lokale by- og oplevelseskort
Ikon pa det lokale by- og oplevelseskort samt listevisning med navn og kontaktoplysninger.

Opdatering af frontpersonale - gaesteservice
Orientering af dit frontpersonale med Igbende opdateringer og et arligt seesonstartsmgde.
Et opdateret frontpersonale har de bedste forudsaetninger for at yde en optimal gaesteservice.

Forretningsudvikling
Invitation til deltagelse i relevante udviklingsprojekter samt mulighed for sparring om
fundraising og forretningsudvikling.

Synligggrelse af events
Mulighed for at synligggre events pa Vadehavskystens digitale platforme.

Adgang til ny viden
Adgang til ny viden og data fra f.eks. tilfredsheds- og borgerundersggelser.

Medlemskab af Destination Vadehavskysten
Som partner bliver du automatisk medlem af foreningen Destination Vadehavskysten med
stemmeret pa den arlige generalforsamling.

3.000 kr.

+ moms
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Fordel i Benefits for You

Du har som aktgr mulighed for at at fa en fordel (tilbud, rabat, szerlig oplevelse med

i Benefits for You, som er et digitalt VIP fordelskort, der udleveres ved overnatningssteder
ved Vadehavskysten.

Fotos, film og tekster
Fri adgang til, og brug af, Destination Vadehavskystens film, filmklip, billeder og tekster.

SoMe

Din virksomhed bliver prioriteret i opslag pa facebook og instagram. Tag
@Vadehavskysten i dine egne opslag, sa vi kan dele, og brug ogsa vores hashtag
"#vadehavskysten” for stgrre synlighed. Husk ogsa at linke til www.vadehavskysten.dk for
at optimere synligheden pa Google for bade dig og os.

Netvaerk og vidensdeling
Netvaerksmgder (hvoraf det ene er generalforsamling) med inspirationsoplaeg.

10.000 k.

+ moms
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Niveau 2

+

Presseture / Famtrips / Influencerbesgg
Som partner pa dette niveau bliver du prioriteret, nar Destination Vadehavskysten arrangerer
presseture og er veert for besgg af rejseagenter, turoperatgrer og influencers.

Kampagner
Synlighed i digitale kampagner, hvor vi udnytter de nyeste og mest relevante veerktgjer og
platforme.

Udlevering af Benefits for You

Udlevering af det digitale VIP fordelskort Benefits for You til gaester pa overnatningssteder.
Benefits for You giver adgang til rabatter, tilbud og szerlige oplevelser.

Overnatningssteder far mulighed for at give deres gaester en kode, der giver adgang til
fordelene.

25.000 kr.

+ moms









RRITINER [ [DESTIREATIOIRN]
VADRERAVISINYISIHEN
STRATEGISK PARTNER

Niveau 3
I Opgradering af synlighed i kampagner
~ Synlighed i Destination Vadehavskystens digitale kampagner. Mulighed for at veere en del
af Destination Vadehavskystens gvrige kampagner pa eksempelvis TV, outdoor og trykte

medier. Vores kampagner sigter isaer pa at tiltraekke turister i skuldersaesonerne.

Fotos og film
o . . o . . .
ff : Hvis vi og vores partnere far adgang til at bruge dine nye fotos og flmoptagelser, betaler vi
50 % af omkostningerne for op til 50.000 kr., hvis to betingelser er opfyldt:

1. Du skal veelge en leverandgr, som er fornandsgodkendt af Destination Vadehavskysten.
2. Optagelserne skal passe ind i forteellingen om Vadehavskysten.

@ Strategiske partnermgder
\ Mulighed for at deltage i partnernetvaerksmgder og strategiske partnermgder.

45.000 kr.

+ moms



PARUTNER [ RDESTIRZATTOR]
VADERAVISIA\VISTEN
UDVIKLINGSPARTNER

Strategisk partner

+

Inspirationstur
Leer af de bedste. 2 deltagere pr. virksomhed pa arlig inspirationstur.

Strategisk presseindstats i egen virksomhed
Fa en konsulent ud i egen virksomhed, til at hjeelpe med hvordan

presseindsatsen bedst handteres i jeres specifikke virksomhed.

N

Do
Do
Do

Udvalg i forbindelse med udviklingspulje
o~0 Sid med i et udvalg, der tager stilling til hvilke projekter, der far del i
udviklingspuljen.

"O

)
’

75.000 kr.

+ moms
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DET SKAL DU SENDE TIL OS,
FOR VI KAN OPRETTE DIG SOM PARTNER

Niveau 1

Navn pa din virksomhed.
Kontaktoplysninger; adresse, postnummer, by, telefonnummer, e-mail,
hjemmeside (et link til hvert sprog, hvis du har).

Link til dine profiler pa sociale medier (f.eks. Facebook, Instagram m.fl.).

En beskrivelse af din virksomhed/dit produkt malrettet ferieturister pa
dansk, tysk og engelsk til www.vadehavskysten.dk (unik tekst — ikke kopi
fra egen hjemmeside).

Fotos/evt. film som repraesentere din virksomhed/dit produkt bedst
muligt. Billederne skal veere i hgj oplgsning (300 dpi) og ma bruges af
3. part. Det skal veere bredformat 1024x576.

Hvis det er relevant, link til direkte booking.

Evt. link til tripadvisor, youtube videoer eller andre relevante links.
Hvis du er medlem af HORESTA, Camp Now, eller andre organisationer,

ma de gerne noteres.

Forskellige maerkninger som fx godadgang, gkologi maerker eller andre.
Hvis du er et spisested, ma du gerne angive prisniveau (hgjt, middel, lavt),
og hvilken slags mad du serverer.

Hvis du er et overnatningssted, ma du gerne notere dine faciliteter fx WiFi,
opladning af el-bil, hund tilladt osv.

Hvis du er et aktivitetssted, ma du gerne angive faciliteter fx kiosk,
overnatning, leje af udstyr osv.

Niveau 2 + 3 + strategisk partner + udviklingspartner

De samme informationer som i grundpakken.
Din virksomheds fordel i det digitale fordelsprogram Benefits for You.

Det er vigtig, at du ...

Linker til vores hjemmeside, s& gaesten far nemmest mulig adgang til
information om resten af destinationen. Linkbuilding er essentielt for at
opna gode placeringer pa Google - jo fle re links der peger pa vores feelles
hjemmeside om vores skgnne destination, jo mere trafikfarvitilden.
Samtidig virker eksterne links som en anbefaling i ségemaskiners gjne.
Tagger @vadehavskysten og #vadehavskysten pa dine sociale medier, sa vi
kan dele det, der er vigtigt for dig og din virksomhed.
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KERNEFORTZELLING
DEN SAMLEDE FORTALLLING OM
VADEHAVSKYSTEN

Havet samler os. Det har formet os. Os pa Vadehavskysten.
P3 tveers af tid har havet defineret vores land.

Men vi har over tid reageret forskelligt pa det vilkar. Det vil
du se, nar du kommer. For s mgder du fire staerke
identiteter, fire verdener inden for 25 km:

Nordens aldste by. Danmarks nyeste storby. Marsk-gen
Mandg. Og Fang med den vildeste natur- og kulturhistorie.
Alt sammmen placeret i verdens stgrste tidevandsomrade
med natur, sa langt dine gjne raekker - ud mod en vaeg-til-
vaeg horisont, der i klart vejr star knivskarpt mod vest.

Vores natur er sa enestaende, at den er verdensarv. Den er
gavmild, barsk, blid og fradende. Kontrasterne er
allestedsnaerveerende. Mild pa en sommerdag. Utaeemmet
ved storm. Overvaeldende pa en stjerneklar nat. Dragende,
nar tagen laegger sit deekken over land og vand.

Ikke to dage er ens.
Her kan du traekke vejret, straekke gjnene, finde dig selv og
dine nzere.

Nar du kommer, kan du starte med vikingetiden og slutte
med at se ind i fremtiden.

Du kan finde flere end 10.000 dyre- og plantearter. Og mgde
15 mio. treekfugle. Smage pa Vadehavet au naturel eller nyde
lokale producenters indsats pa din tallerken. Opdage
guldalder-kunst og finde samtidsinstallationer, som bade
aegger og vaekker dig. Opleve middelalderkirker og udforske
arkitektur, du far lyst til at rgre ved.

Og nok er vi forskellige, os fra Vadehavskysten. Men der er
én ting, der forener os. Det kommer af at bo ved havet:

Vi har altid mgdt verden med nysgerrighed.

Sadan vil vi ogsa mgde dig.



STARKE AMBASSADQRER
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GENERELLE AFTALEBETINGELSER

1. Baggrund

Partner far med sin deltagelse i de valgte partner-
skaber mulighed for at indga i den feelles markeds-
feringsplan, der stilles til radighed af Destinationen.
Partneren bidrager samtidig til Destinationens
generelle arbejde med udvikling og veekst til gavn
for virksomheder og borgere.

2. Partners rettigheder og forpligtelser
efter aftalen

Partner har ret til i sin kommunikation og markeds-
faring at omtale partnerens deltagelse i de i denne
aftale omfattede partnerskaber i det omfang, partner
gnsker. Partner ma i den forbindelse benytte sig af de
logoer mv., som stilles til radighed af Destinationen.

For at Destinationen kan levere de ydelser, der er
omfattet af partnerskabet, skal partneren sgrge
for at grafisk, digitalt materiale og links til katalog
og hjemmesider bliver leveret til aftalt tid og i rette
oplgsning.

Det er partnerens ansvar at sikre, at de fremsendte
fotografier, tekster mv. kan benyttes i markedsfgrings-
maessig sammenhaeng af Destinationen, herunder
at benyttelse ikke udggr kraenkelse af tredjemands
immaterielle rettigheder eller persondataretlige
rettigheder.

| det omfang fotografier indeholder billeder af perso-
ner, er det partnerens ansvar at sikre, at der foreligger
gyldigt behandlingsgrundlag for benyttelse af billedet
til markedsfgring, efter persondataforordningens art.

Behandlingsgrundlag kan veere baseret pa kontrakt
med den fotograferede person (fx modelfotografier)
eller pd samtykke fra den fotograferede person. Hvis
behandlingen er baseret pa samtykke, skal partneren
straks orientere Destinationen, hvis samtykket traek-
kes tilbage.

Hvis et fotografi ikke ma benyttes af Destinationen

til andre formal end til opfyldelse af naervaerende
partnerskabsaftale, herunder hvis et fotografi ikke ma
stilles til radighed for journalister, bloggere, influencers
osv,, skal partneren udtrykkeligt ggre Destinationen
opmaerksom herpa i forbindelse med fremsendelse
af den pageeldende billedfil.

Destinationen vil sdledes - med mindre andet
tydeligt er oplyst — kunne benytte alle fremsendte
billeder til al form for markedsfgringsmaessigt mate-
riale, samt stille billeder til radighed for journalister,
bloggere, influencers mv.

3. Varighed og opsigelse af partnerskab

Partnerskabsaftalen forleenges automatisk med et
kalenderar ad gangen. Partnerskabsaftalen kan ikke
opsiges i Igbet af aftaleperioden, ligesom partner-
skabsbidraget hverken helt eller delvist kan kraeves
tilbagebetalt. Hvis partneren ikke gnsker en forlaen-
gelse af partnerskabsaftalen, skal Partnerskabsaftalen
opsigelse meddeles senest den 30. september det
forudgaende ar.

Taksterne for partnerskabsbidraget for det kommende
ar fastsaettes senest 31. august af Destinationen.

Vi gleeder os til samarbejdet!



Ja tak. Jeg vil gerne indga i nedenstdende samarbejde for 2024

Kontaktoplysninger
Navnet pa den juridiske enhed, som aftalen med Destinationen indgaes med.

Virksomhedens navn Telefon

Adresse

Kontaktperson / personer

Jeg bestiller
hermed pakke nr.

Mailadresse til fakturering CVR nummer

Underskrift — Destinationen Underskrift - Samarbejdspartner

Saerlig aftaler

Husk at omkostningerne til Destination

Wwm A
-.. B R R e ECR AN Vadehavskystens partnerskab kan

— VADEHAVS KYSTEN treekkes fra i skat.
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KONTAKT

Jeg sidder klar til at hjeelpe din virksomhed.
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Skolegade 33, 6700 Esbjerg

Bettina Munch
Partneransvarlig
bm@vadehavskysten.dk
+45 30 5122 87

= VADEHAVSKYSTEN
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